
Steps to Export™

Ett verktyg för förberedelse och utveckling av turistföretags export 
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VI GÖR DET ENKLARE FÖR SVENSKA 

FÖRETAG ATT VÄXA INTERNATIONELLT
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NÄR EXPORTSATSNINGEN INTE GER FÖRVÄNTAT 

RESULTAT….
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”Vi missade att se över 

organisationen / 

supporten här hemma”

”Vi trodde att vår partner

skulle sköta jobbet åt oss”
”Vi borde haft tydliga

krav på vår partner”

”Vi borde varit på plats

i landet lite oftare”

”Vi underskattade tiden

det tog att etablera

sig i landet”



VÅRA PERSONLIGA EXPORTRÅDGIVARE GÖR DET ENKLARE 

FÖR SMÅFÖRETAG ATT VÄXA INTERNATIONELLT

KOSTNADSFRI EXPORTRÅDGIVNING
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FÖRETAG MED MAX 50 ANSTÄLLDA MAX 10 

MEURO I OMSÄTTNING 

GAMLA OCH NYA EXPORTÖRER

PROCESS- OCH 

KVALITETSSÄKRINGSVERKTYGET ”STEPS TO 

EXPORT”



1.Nuläge

2.Varför?

4.Vem?

5.Vart?

6.Hur?

3.Vad?

7.När?

8.AffärsplanEXPORTSTEGEN

Var står du och ditt företag

Vad fordras för att nå era mål

Motiv för exportsatsningen

Vilka varor / tjänster skall prioriteras

Hur ser slutkunden / användaren ut

Vilken marknad / kundgrupp skall prioriteras

Etableringsform / Krav på partner

Handlings- och tidplan 

för åtgärder

Plan för att utveckla 

och hantera export 



Det är inte möjligheterna som saknas, det

är vårt sätt att ta vara på dem som kan

förbättras.

www.swedishtrade.se
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Åsa Dreyfus

Asa.dreyfus@swedishtrade.se

019-330500

070-2300511
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