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Steps to Export™
Ett verktyg for forberedelse och utveckling av turistforetags export

Steps to Export™ | Nulége - Varfor - Vad - Vem - Vart - Hur - Nar - Affarsplan export |




EXPORT
RADET

SSSSSSSSSSSSSSSSSSS

VI GOR DET ENKLARE FOR SVENSKA
FORETAG ATT VAXA INTERNATIONELLT




EXPORT

NAR EXPORTSATSNINGEN INTE GER FORVANTAT RAREL.
RESULTAT...
“Vi underskattade tiden
det tog att etablera
sig i landet”

“Vi missade att se over
organisationen /
supporten har hemma”

Vi borde varit pa plats
i landet lite oftare”

Vi trodde att var partner

skulle skota jobbet at oss "Vi borde haft tydliga

krav pa var partner”

Steps to Export™ | Nulége - Varfor - Vad - Vem - Vart - Hur - Nar - Affarsplan export |
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VARA PERSONLIGA EXPORTRADGIVARE GOR DET ENKLARE
FOR SMAFORETAG ATT VAXA INTERNATIONELLT

KOSTNADSFRI EXPORTRADGIVNING

FORETAG MED MAX 50 ANSTALLDA MAX 10
MEURO | OMSATTNING

GAMLA OCH NYA EXPORTORER

PROCESS- OCH
KVALITETSSAKRINGSVERKTYGET "STEPS TO
EXPORT”
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EXPORTSTEGEN 8.Affarsplan

4Vem7 Hur ser slutkunden / anvandaren ut

3.Vad? Vilka varor / tjénster skall prioriteras

2 .Va I‘fo r? Motiv for exportsatsningen

Var star du och ditt foretag

1.Nulage

Vad fordras for att na era mal
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Plan for att utveckla
och hantera export

7 Nér') Handlings- och tidplan
. . for atgarder

6.Hur? Etableringsform / Krav pa partner

5 Vart? Vilken marknad / kundgrupp skall prioriteras
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Det ar inte mojligheterna som saknas, det
ar vart satt att ta vara pa dem som kan
forbattras.
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Asa Dreyfus
Asa.dreyfus@swedishtrade.se
019-330500
070-2300511
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