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Information och rådgivning om EU-regler, 

internationella affärer, EU-finansiering

Förmedling av internationella affärs- och 

teknikkontakter

Rådgivning vid innovation, teknik- och 

forskningssamarbete
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Enterprise Europe Network

• Regionalt nätverk i hela Europa

• 600 kontor i 45 länder - 4000 

medarbetare

• I Frankrike – 54 kontor

• 15 kontor i Sverige

• EEN Örebro är samordnare för 

Örebro, Värmland, Östergötland 

samt delar av Sörmland
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Kontakter ger affärsmöjligheter

Egen partnersökning

Ni beskriver er egen verksamhet och gör en profil 

på den affärs/teknikpartner ni söker samt vilken typ 

av samarbete ni önskar. 

Danfo AB söker återförsäljare i Europa för sina 

produkter och diskuterar nu återförsäljaravtal med 

företag i Frankrike och Polen.

Utländska partnersökningar

Publiceras löpande i vårt nyhetsbrev och på 

hemsidan och förmedlas direkt till intresserade 

företag.

Back-up skylt och Dekor AB samarbetar idag 

med ett Estländsk tillverkare av neon. 

Match-making på mässor

Kombinera ett mässdeltagande med förbokade 

affärsmöten.

Plåtspecialisten i Örebro AB deltog på match-makingen 

på Hannover mässan vilket resulterade i 6 potentiella 

nya leverantörer.

Ny återförsäljare

Ny leverantör

Ny kund
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Vad är match-making?

Match-making = Förbokade affärsmöten

- Deltagare beskriver sin verksamhet, vad de erbjuder och söker 

- Alla deltagande företag väljer vilka företag man vill träffa och vice      
versa ur en deltagarkatalog 

- Önskemålen matchas ihop i en programvara

- Matchningen resulterar i individuella mötesscheman som skickas 
ut till alla deltagare innan evenemanget
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Varför delta i match-making?

 Strukturerade affärssamtal där bägge parter har gemensamma 

intressen – dvs att hitta nya affärspartners och göra affärer

 Hitta nya samarbetspartners, kunder, leverantörer, bilda joint-

ventures, produktutveckla tillsammans med andra

 Tids- och kostnadseffektivt – 20 möten på två dagar per person

 Marknadsföra företaget på en internationella marknad

 Få ett mått på det egna företagets konkurrenskraft



Title of the presentation | Date |‹#›

Företagsvittnen 

”Bra förberedelser ger mycket bra förutsättningar 
att träffa köpare och leverantörer med 
gemensamma intressen vilket resulterar i kvalitativa 
möten”. 

”Bra att match-makingen var i anslutning till mässan vilket gjorde att man 
mellan mötena hade möjlighet att gå och besöka kunder och potentiella 
kunder som ställde ut på mässan”.

”Företagen är öppna för kontakter och 
det är ett intressant sätt att mötas på”.
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Branschområden 

Environmental Engineering, Water Technology, 

Recycling, Analysis Technology, Measuring 

Systems, Testing Technology and others

Lyon, Frankrike 2- 5 december 

Antal utställare 2008:  1.122.

897 inhemska och 225 utländska utställare.  

Kostnad: 150 €. Företaget bekostar resa och hotell. 

Deadline för anmälan : 30 oktober  

Mer information och anmälan : www.stop4business.com

Mer om mässan - www.pollutec.com

Matchmaking på Pollutec Mässan

http://www.stop4business.com/
http://www.istockphoto.com/stock-photo-6142173-after-rain.php


Tack för er uppmärksamhet!

Enterprise Europe Network 
ALMI Mälardalen
Köpmangatan 23-25, Box 8023
700 08, Örebro
Tel: 019- 17 48 82

carina.lahall@enterpriseeurope.almi.se
www.enterpriseeurope.se/orebro


